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The lesson from all this, should provide a level of optimism for the future. The vast majority just get the 
automated contacts,  but the fewer number in “Dunbar’s” gets the personalized attention. This not only 
frees up your time but makes the management of your future fun and manageable. 
 
I love being a primate. If you would like to connect with me just pick up the phone and connect with me 
on my cell 206‐372‐3859 or e‐mail < rsavy@absoluteloans.com> . 
 


